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ADMINISTRATION, COMMERCE ET INFORMATIQUE
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Tu es dynamique, sociable, diplomate et tu aimes le domaine de l'automobile ? Tu te démarques par ton souci du
service a la clientéle ? Tu aimes le commerce, tu réves de réaliser de belles ventes et d'une carriére prospére ?
Alors, inscris-toi vite dans notre programme ! Tu apprendras des techniques efficaces pour réaliser des ventes
d’'automobiles. Tu comprendras comment les clients procédent pour prendre une décision d'achat. Tu
connaitras tous les rouages des activités d'une concession automobile et tu deviendras une référence pour tes
clients. En tant que conseiller a la vente, tu sauras communiquer efficacement avec tes clients et leur proposer
le véhicule gu'ils recherchent. Tous les volets administratifs liés a la vente de véhicules n'auront plus de secret
pour toi, ce qui te permettra d’accéder a un poste de directeur commercial, si tu le souhaites. Enfin, tu
développeras ton sens du marketing en timpliqguant dans les campagnes promotionnelles des
concessionnaires.
Les domaines de la vente de véhicules sont larges : automobiles neuves et usagées, équipements de sports
motorisés, camions, véhicules récréatifs et équipements agricoles. Tu pourras exercer ton métier chez des
concessionnaires, des garages indépendants et des spécialistes de I'équipement.

METIER EMPLOYEURS
« Conseiller / conseillére ala vente de véhicules neufset  + Concessions d'automobiles neuves et usagées
usageés » Concessions d'autres types de véhicules

AVANTAGES DENOTRE FORMATION

» Mentions spéciales qui témoignent de ta spécialité en automobile (attestation du CFPGR et certificat Mobilis).
* Enseignement en individualisé : étudie a ton rythme et termine ta formation plus rapidement ou selonles
échéances attendues.

+ Alternance travail-études : commence ton stage ATE (dans un milieu ot I'on vend des véhicules) dés les
premiéres semaines de ta formation; pratique tes nouvelles compétences tout au long de ton DEP araison de
2 jours/semaines, les jeudis et vendredis.

» Cours du lundi au mercredi avec la possibilité d’étre en classe ou en ligne (mode synchrone).

= Inscription continue : tu peux t'inscrire a chaque début du mois, entre les mois d’aodt et juin.

« Activités de réseautage et entreprises partenaires.

= Personnel enseignant ayant exercé ou exercant la profession.

» Formation gratuite (hors cofit du matériel).
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Bonifie tes compétences en vente-conseil
automobile!

Compléete des exercices et travaux dirigés qui te
permettent de te qualifier en tant que conseiller-
vendeur en véhicules motorisés. Tu peux aussi
compléter I'ASP Représentation, en seulement
1an et ainsi élargir tes possibilités de carriére.
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Sur le territoire de Lévis, nos 5 centres
de formation professionnelle offrent
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8 secteurs d’activités différents.
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