ASP REPRESENTATION

ADMINISTRATION, COMMERCE ET
INFORMATIQUE

Tu recherches une carriére stimulante ol tu peux exercer ton autonomie et qui te permet de te déplacer
sur un territoire déterminé. Tu souhaites réaliser tes ambitions et devenir la personne de référence pour
tes clients grace a ton entregent, ton excellente écoute, ta connaissance du marché et ta préoccupation
a offrir un service a la clientéle de haut niveau. Notre programme en représentation commerciale est
parfait pour toi ! En tant que représentant ou représentante d'une entreprise, tu exerceras ton métier
auprés d'entreprises commerciales, industrielles, institutionnelles et de production. Tu sauras
prospecter de nouveaux clients, promouvoir de tes produits/services, négocier, rédiger des contrats de
vente, assurer le suivi des ventes, entrainer I'équipe des distributeurs et introduire une mise en marché
efficace.
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* Représentant commercial / représentante
commerciale

EMPLOYEURS

+ Entreprises de services

« Distributeurs et grossistes

= Fabricants, producteurs et importateurs

AVANTAGES DENOTRE FORMATION

» Enseignement en individualisé : étudie a ton rythme et termine ta formation plus rapidement ou selon les
échéances attendues.

«» Alternance travail-études : commence ton stage ATE dés les premiéres semaines de ta formation;
pratique tes nouvelles compétences tout au long de ton ASP araison de 2 jours/semaines les jeudis et
vendredis.

« Cours du lundi au mercredi avec la possibilité d'étre en classe ou en ligne (mode synchrone).

« Inscription continue : tu peux t'inscrire a chaque début du mois, entre les mois d'aodt et juin.

« Activités de réseautage et entreprises partenaires.

« Personnel enseignant ayant exercé ou exercant la profession.

« Formation gratuite (hors colt du matériel).
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LISTEDES COURS

Enoncé de la compétence

Se situer au regard du métier et de ladémarche de
formation

ns professionnelles en

Gérer son temps et son territoire
Effectuer des calculs commerciaux
nter une entreprise pour lavente de
de services
Prospecter un territoire de vente
S'intégrer au milieu du travail

Bonifie tes compétences en
représentation !
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Sur le territoire de Lévis, nos 5 centres
de formation professionnelle offrent
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8 secteurs d’activités différents.
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Réparation et service en électronique
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